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El Guion del Ascensor

¢Me podria decir en tan solo unos segundos,

por qué debo comprar su producto o servicio?

Por Fernando Moreno

Pocas personas le preguntardn directamente por qué deben comprar en su empresa, pero cada
dia existen oportunidades de encontrarnos con nuestros posibles clientes frente a frente donde

en pocos segundos podemos venderles y despertarles su interés.

Este es un excelente ejercicio para tener claro como decir claramente a qué te dedicas, porqué

debe comprar su producto y qué es realmente lo que vendes.

Video-Articulo que explica la importancia de tener claro “El guidn del Ascensor”.

Pitch Elevator - Guion del Ascensor
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